Z Á Z N A M
z jednání s Ing. Ščerbakovem,

zástupcem firmy TEKMASH

ze dne 3.8.2006

Přítomni: 

Ing. Ščerbakov

-
Ukrajina

pí. Holadová Ludmila 
-
KAK ÚK, OAK Most

Předmět jednání:

Prezentace zařízení na výrobu krmiv a potravinářských výrobků v ČR – v Ústeckém kraji – zařízení firmy TEKMASH Ukrajina

Po několika jednáních s Ing. Ščerbakovem byly dohodnuty tyto závěry:
1) Materiál zpracovaný Ing. Ščerbakovem k prezentaci zařízení na výrobu krmiv (pasta) a potravinářských výrobků byl předložen pí. Holadovou k připomínkování:

Ing. Loudátovi – KAK ÚK

Ing. Prof. Vráblíková – UJEP

Po připomínkování a úpravách bude dán na CD a na webové stránky KIS ÚK.

Termín: do 31.8.2006 

2) Uskutečnit workshop k této problematice s představením výroby na ukázkovém stroji:

- 3-4 zástupci Ukrajiny – firmy TEKMASH – provedou předvedení stroje.

Termín: 10.10.2006 od 9,00 hod. ve firmě OVO-FRUKT, spol. s r.o. Most – Vtelno

- program: 
prezentace



ukázková výroba a předvedení strojního zařízení



přednášky – závěry z výstavy v Plovdivu

- zajistit tlumočníka

- vytipovat zemědělce, kteří by měli zájem o výrobu – zaměření na ŽV a potravináře

- pozvánky na KIS ÚK

- počítá se se 30-40 zájemci
- v prezentaci uvést stav zemědělství na Ukrajině

- požadavek Ing. Ščerbakova – pomoc při vyřízení příjezdu ukrajinských expertů – žádost na českou ambasádu na Ukrajině
- připravit seznam pozvaných na workshop

3) Ing. Ščerbakov chce založit v ČR firmu – TEKMASH CZ, s.r.o. s 50% podílem Ukrajiny

- Ukrajina počítá s výrobu 5-6 těchto strojů formou franchisingu = způsob financování podnikání přenesením práva na používání obchodního jména a ochranné známky zavedeného podnikatele na jiného podnikatele, vč. odborné pomoci, distribuce, reklamní kampaně, školení pracovníků apod.

- poskytování franchisingu kooperujícím samostatným podnikatelům, distribuci svých výrobků nebo prodej většího zařízení.

- příjemce franchisingu se ve smlouvě zavazuje kromě prodeje zboží splácet úvěrované zařízení a splácet měsíčně zvláštní poplatek ve výši určitého % z tržby.
Podnikatel má výhodu, že může začít podnikat, přestože nemá dostatek kapitálu a  přitom bez rizik vstupuje do obchodní sítě (příklad franchisingu: Coca-cola, Mc. Donald‘s).

Další schůzka se koná v týdnu od 7.8. – 11.8.2006 na OAK Most.

V Mostě, dne 3.8.2006 

Ludmila Holadová

KIS ÚK

